Zamawiajacy z wlasnej woli postanawia kupowaé staplery duzo drozej niz
maglby, gdyby inaczej byly one pogrupowane !!!.

Oczywiscie nie kwestionujemy prawa Zamawiajacego do opisywania przedmiotu zamdwienia
wedtug wlasnych potrzeb i wymagan. Sprzeciwiamy si¢ natomiast opisywaniu przedmiotu
zamowienia tj. uktadaniu poszczegélnych pakietow w taki sposob, by catkowicie wykluczyé
konkurencje pomigdzy Wykonawcami !!! Jest to zabieg ewidentnie godzacy nie tylko w nasz
interes handlowy jako nowego dostawcy staplerow ale przede wszystkim w interes
ekonomiczny Zamawiajacego!!! Zamawiajacy zastosowal w tym postepowaniu zabieg
popularnie nazywany “ustawianiem przetargu” (tak przeciez ostatnio pigtnowanym nie
tylko medialnie) - pakiet nr 1 moze wygra¢ tylko konkretna firmy, inni natomiast oferenci sa
z takiego postepowania catkowicie wykluczeni. Mozna zatem powiedzie¢, ze Zamawiajacy
opisat przedmiot zamoéwienia tj. pogrupowat i opisal przedmiot zamowienia wedtug potrzeb i
zgodnie z interesem handlowym i finansowym firmy Johnson & Johnson zamiast
kierowa¢ si¢ wlasnymi potrzebami i wlasnym interesem ekonomicznym !!!
Co do tego nie ma najmniejszych watpliwosci — jest to bardzo czytelne —
przetarg jest “ustawiony” a takie ustawianie przetargéw Swiadczy o braku
instynktu samozachowawczego .

W tej sytuacji zatem ewentualne postugiwanie si¢ Zamawiajacego stwierdzeniem, ze “kazdy
wykonawca posiadajacy przedmiot zamowienia zgodny z wymaganiami Zamawiajacego
moze ubiega¢ si¢ o udzielenie zamowienia w tym postepowaniu oraz ztozy¢ oferte...” jest
niepowazne , by nie powiedzie¢ Smieszne i cyniczne . Pakiet nr 1 zawiera co najmniej jeden
produkt wylaczny Johnson & Johnson , ktory przesadza o tym kto wygra cale zadanie.

Poz nr 5,6,7,8, produkty tylko firmy Johnson & Johnson
Poz 12,13,14 ,,Ultracison”-wytaczny produkt Johnson & Johnson
Poz 15116 wylaczny produkt Johnson & Johnson

Decyzje czy efekty takiego dzialania nazwie si¢ skandaliczng
niegospodarnoscia, nieuzasadniong rozrzutnoscig, cynicznym
marnotrawstwem, Swiadomym zawyzaniem kosztow leczenia czy jeszcze
inaczej pozostawiamy Zamawiajacemu.

Chcielibysmy Zamawiajacemu uswiadomic, ze w przetargach na staplery, w ktorych
pogrupowano je w pakiety w taki sposob, ze doszto do konkurencji miedzy Wykonawcami
ceny np. jednorazowych stapleréw okre¢znych zakrzywionych wyniosty

700, 00 — 900, 00 PLN netto,

Dodatkowo nalezy stwierdzi¢, ze w ciagu najblizszych 2 lat ceny staplerow beda
systematycznie spada¢ w wyniku konkurencji i moze si¢ okazaé, ze za 2 lata warto$¢ rynkowa
(okreslona na podstawie cen z przetargéw) bedzie o kolejne 100% nizsza, a Zamawiajacy w
wyniku rozstrzygnigcia tego postgpowania zaopatrywalby si¢ w sprzet w cenach
podyktowanych przez firme¢ Johnson & Johnson w tym roku (przy obecnym opisie i ksztalcie
pakietow , czyli znacznie, znacznie drozej.

Prosimy roéwniez o potraktowanie nowego oferenta na rynku staplerow chirurgicznych i
sprzetu jako szanse dla Zamawiajacego na korzystniejsze warunki zakupu wynikajace ze
zwigkszonej konkurencji a nie jako zagrozenie!
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